
F O R M A T I O N  C E R T I C R E A

Vendre en circuits courts

www.haute-loire.chambre-agriculture.fr

Objectifs

Durée : 2 jours
Lieu : Le Puy-en-Velay

Intervenants : 
Aurélie MICHEL, Aurélie SARDA
Conseillères à la CA43

Responsable de stage : 
Sarah DA SILVA 

Contact & inscription : 
Sarah DA SILVA au 06 07 40 25 98
sarah.dasilva@haute-loire.chambagri.fr

Date limite d’inscription : 
1 mois avant le début de la formation.

•	 Identifier les aspects juridiques et réglementaires liés à la 
commercialisation en circuit- court

•	 Analyser une étude de marché en circuit-court pour valider 
la faisabilité d’un projet

Méthodes

Contenu

•	 Les débouchés pour quels produits ?
•	 Les aspects économiques et commerciaux,
•	 Les aspects humains (temps, formation, main d’œuvre …)
•	 Les aspects techniques
•	 Les règlementations à respecter (hygiène commerciale, 

étiquetage, signalétique, urbanisme, irrigation, ERP, 
    droit du travail)
•	 L’étude de marché

•	 Apports théoriques
•	 Étude de cas
•	 Échanges et retours d’expérience

Public

Plusieurs aides au financement sont possibles 
en fonction de votre statut. Inscrivez-vous 
à la certification Création ou reprise d’une 
entreprise agricole sur «Mon Compte 
Formation ». 

Financement

•	 Demandeurs d’emploi, salariés
•	 Étudiants, apprentis

Vous souhaitez vendre vous même vos produits et trouver 
des clients ?
Cette formation de 2 jours vous donnera des solutions et 
méthodes pour atteindre vos objectifs de chiffre d’affaires 
en vente directe ou auprès de revendeurs.


